Mit Sicherheit
unterwegs

VORSORGE

it einem weiteren Beispiel zur

Ermittlung des richtigen Modells
der Altersvorsorge stellen wir erneut die
Komplexitat dieser Materie dar. Dass das
Ganze auf einfache Weise dokumentier-
bar sein muss (die EU-Vermittlerrichtlinie
wird kommen), versteht sich. Basis ist
auch hier wieder der in PERFORMANCE
bereits prasentierte ,Ermittlungsbogen”
(Nr. 9/2005, S.18-23; weiterhin kosten-
frei herunterzuladen unter: httpZ//Awww.
finanzsoft.de/schichtenprotokoll).
Das Fallbeispiel: Kunde Frank Miller (58)
ist leitender Angestellter in einem GroB-
konzern, der ordentliche Gewinne er-
wirtschaftet. Dementsprechend hoch féllt
Millers Bonus aus. Sein regel-
maBig bezogenes Gehalt ist
mehr als ausreichend. Zur
Bestreitung des Unter-
halts stehen Muiller
folglich reichlich Mit-
tel zur Verfligung.
Deshalb denkt er
daran, einiges von
diesem Geld fur
seine Altersvorsor-
ge einzusetzen.
Miller ist verheiratet
und privat krankenver-
sichert. Sein Arbeitsplatz
erscheint angesichts der lan-
gen  Unternehmenszugehorigkeit
ungefahrdet. Der Rentenbeginn wird also

Auf den Punkt gebracht

* Wenn alle Modelle grundsatzlich in
Frage kommen, hat eine genauere Betrach-
tung zu erfolgen.

* Wegen des Steuerverschiebungseffekts kann
die Riester-Rente sehr geeignet sein.

* Die statistischen Wahrscheinlichkeiten
bringen nichts, wenn man dem Kunden
eine Schieflage erklaren muss.

wohl erst regular mit 65 Jahren sein. An-
gesichts ausreichenden Vermégens lautet
die Antwort nach der , Verfligbarkeit mei-
nes Geldes” (Nr. 1): ,unerheblich” (a). Es
kommen also alle Modelle in Frage.

Im Ausland problematisch

Die Auszahlung des Geldes kann als lebens-

lange Rente erfolgen, weil als zusatzliche

Vorsorge gewollt. Antwort also auf Frage

2 (,Auszahlung des Geldes als Einmal-

betrag”): ,unerheblich” (a). Alle Modelle

kommen in Frage. Die Auszahlung des Gel-

des erst ab Alter 60 Jahre ist ftr Muller bei

einem derzeitigen Alter von

58 Jahren kein Thema.

Die Antwort also auf

Frage 3 lautet a

(,friihestens ab

Alter 60 Jahre")

mit einer Eig-

nung von allen
Produkten.

Miller ist ver-

heiratet und

will  natrlich

nicht, dass das

Geld im Todesfall

verloren sein sollte.

Auf Frage 4 (,Hinterblie-

benenschutz”) also Antwort b

(,,ist mir wichtig”). Alle Modelle kommen

in Betracht. Hartz IV ist fur Muller kein The-
ma. Daher a (,unerheblich”) als Antwort
auf Frage 5. Und wieder erweisen sich
grundsatzlich alle Modelle als geeignet.
Die Beleihbarkeit oder Verpfandbarkeit des
Vertrages ist unerheblich, da Miller ohne-
hin schon nahe an der Rente ist. Somit auf
Frage 6 die Antwort a mit der Eignung al-
ler Modelle. Wegzug ins Ausland (Frage 7):
SchlieBlich verbringt das Ehepaar Muiller
Urlaubszeiten gerne im warmen Spanien.
Einen vollstandigen Wegzug soll es aller-
dings nicht geben. Mehr als funf bis sechs
Monate im Jahr wollen die beiden Mdillers
in Spanien nicht verbringen. Daher passt auf
Frage 7 die Antwort b (Wegzug ,.ist nicht
angedacht”).

Zwar sind grundsatzlich alle Modelle moég-
lich. Zu bedenken bleibt allerdings, dass bei
der Riester-Rente die erhaltenen Zulagen
vollstandig zurtickgezahlt werden mussten,
falls es zu einem definitiven Umzug nach
Spanien kommen sollte. Zuletzt schlieBlich
noch die Antwort auf Frage 8 (,Nutzbare
Modelle”): Als Angestellter ist fur Maller
grundsatzlich kein Modell ausgeschlossen.

Die Modelle im Vergleich
Im Ergebnis zeigt sich, dass praktisch alle
Modelle gleichauf liegen. Da nun alle

Modelle mit Miillers grundsétzlichen An-
forderungen Ubereinstimmen, ergibt sich
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anhand der Fragen kein
eindeutiges Bild. Fiir einen
solchen Fall ist unbedingt
eine genauere Betrach-
tung Uber die wirklich
Sinn machenden Modelle
anzustellen. Hierbei kann
man zu folgendem Ergeb-
nis kommen:
Riester-Rente. Sehr geeig-
net durch den Steuerver-
schiebungseffekt. Da die
Steuervorteile die Zula-
gen aufgrund von Mul-
lers hohem Einkommen
Ubersteigen, ist der echte
Vorteil die volle steuer-
liche Absetzbarkeit. Der
prozentuale Anteil der
allgemeinen  Rentenbe-
steuerung ist noch nied-
rig, weil er in wenigen
Jahren in Rente gehen
wird. Somit erweist sich
dieses Modell als eine
sinnvolle Moglichkeit zur
Verlagerung der Steuer
in einen Lebensabschnitt
mit niedrigerem Steuer-
satz.

Rirup-Rente. Im Gegen-
satz zur Riester-Rente
hat sie den Nachteil, dass
nur ein Teil der Beitrage
steuerlich absetzbar ist
(von 60 Prozent im Jahr
2005 an steigend). Dafur
gilt in der Rentenphase
aber auch nur eine Teilbesteuerung. Da
der Steuersatz in der Rentenphase sicher
deutlich niedriger sein wird als heute, ist
fur Mdller die vollstandige Steuerverlage-
rung nach der Riester-Rente das bessere
Modell.

Betriebliche Altersvorsorge (bAV). Analog
der Riester-Rente erfolgt auch hier eine
vollstindige Verlagerung der Steuer. Zu-
satzlich erspart sich Mdller hierbei noch bis
Ende 2008 einen Teil seiner Sozialabgaben.
Und: Als privat Versicherter muss er auf die
Auszahlung aus der bAV keine Kranken-
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versicherungsbeitrage bezahlen. Das und
die auch gegebene Mdglichkeit einer Ein-
malauszahlung machen die bAV fur Muller
zu dem am besten passenden Modell.

Private Vorsorge. Dieses Modell hat den
Nachteil einer Mindestlaufzeit von zwolf
Jahren, sofern es zu einer steuerbegln-
stigten Einmalauszahlung kommen soll.
Miller ware dann also 70 Jahre alt. An-
dererseits: Die Auszahlung als Rente wird
seit dem Jahr 2005 Jahr mit einem niedri-
geren Ertragsanteil besteuert. Hier besteht
zweifellos die groBte Flexibilitdt. Nach

Miillers Aussagen (sie-
he seine Antworten im
Fragebogen) ist diese
Flexibilitat fur ihn aber
nicht wichtig. Ergeb-
nis: FUr diesen Kunden
passt die bAV am be-
sten, gefolgt von der
Riester-Rente.  Rirup-
Rente und private Vor-
sorge sind hier weniger
geeignete Modelle.

Wahl des
passenden
Produktes

Nachdem wir die ge-
eigneten Modelle der
Altersvorsorge ermittelt
haben, stellt sich die
Frage nach den kon-
kreten Produkten zur
Umsetzung. Bekannt-
lich gibt es am Markt
die unterschiedlichsten
Ansichten zu den je-
weiligen Produktlinien.
Die Kapital-Lebensver-
sicherung bzw. private
Rentenversicherung
wird als teuer und er-
tragschwach kritisiert.
Gleichzeitig ist sie aber
immer noch das am
starksten nachgefragte
und verkaufte Produkt
der kapitalbildenden Versicherung. Die
hier derzeit nur von drei Gesellschaften
aktiv angebotenen britischen Lebens-
bzw. Rentenversicherungen haben sich im
deutschen Versicherungsmarkt zu Shoo-
tingstars entwickelt.

Die fondsgebundene Versicherung ist an-
gesichts des auf den Kunden abgewalzten
Kapitalanlagerisikos derzeit der Favorit der
Versicherungsbranche. Gerade hier fal-
len aber die Umsatzeinbriiche besonders
drastisch aus. Ein starkeres Engagement
in Fondssparpldne wird seit vielen Jahren



gefordert, gerade von Verbraucherschiit-
zern. Aber die aktuelle Abstinenz der
deutschen Sparer und Anleger gegentiber
Aktienfonds mit der anhaltenden Hinwen-
dung zu Rentenfonds durfte schon bald
fur neuerliche Enttduschungen und Mi-
nuszeichen in den Depots sorgen.

Ohne Frage hat jede dieser Produktlinien
ihre eindeutigen Vor- und Nachteile. Inter-
essant wirkt hierbei die an Glaubenskriege
erinnernde Verdammung mancher Pro-
dukte durch unterschiedliche Marktteil-
nehmer im Vertrieb. Ist aber gerade das
nicht genau falsch? Denn ein guter Fi-
nanzberater soll zwar eine eigene fundier-
te Meinung haben. Letzten Endes wird er
aber doch die personliche Einstellung des
Kunden und dessen Interessen in den Mit-
telpunkt seiner Arbeit stellen missen.

Realitat contra
Statistik

Wenn also klassische Produkte mit kon-
servativer Anlage und Garantieverzin-
sungen abgelehnt werden, wenn Berater
aufgrund ihrer Performanceerwartungen
nur die vermeintlich moderne aktienorien-
tierte Anlage komplett ohne Garantien an
einen sehr sicherheitsorientierten Anleger
verkaufen, dann kann dies letzten Endes
eine echte Falschberatung zur Folge ha-
ben. Mal ganz offen: Wie viele aller deut-
schen Kunden waren sich in den letzten
zehn Jahren nach dem Kauf einer fonds-
gebundenen Versicherung ohne jede Ga-
rantie wirklich bewusst, was sie da haben?
Wissen wirklich alle, dass sie am Ende
auch deutlich weniger herausbekommen
kénnen, als sie eingezahlt haben?

Oh ja, die statistischen Wahrscheinlichkei-
ten. Die sind natirlich unwahrscheinlich
trostlich, wenn man dem Kunden seine
Schieflage damit erklaren muss, dass sich
die Wirklichkeit leider und vollig Gberra-
schenderweise erdreistet, die langjahrigen
Statistiken mal wieder nicht zu beachten.
Hierbei also immer daran denken: Wir ha-
ben einen in der eingetretenen Plotzlichkeit
und in der nachhaltigen Intensitat einzigar-

tigen Crash hinter uns, der vorher nicht ge-
sehen und so wie er dann auch kam, zuvor
fur praktisch unmaoglich gehalten wurde.
Der Klassiker in Sachen Haftung: Der Kun-
de wollte eine sichere Anlage und bekam
vom Berater einen volatilen Aktienfonds
verkauft, der dann entsprechend deutlich
verlor. Praktisch jeder dieser vor Gericht
gekommenen Falle wurde eindeutig zu
Lasten von Beratern und Banken entschie-
den. Die statistischen Vergangenheitswer-
te eines Produktes mégen eine schoéne
Sache sein. Wem niitzen sie aber, wenn
sich die konkrete Wertentwicklung in dem
Standort Jammertal befindet?

Fragebogen contra
Haftungsrisiko

Und wo liegt eigentlich der sachliche
Unterschied zwischen einer Anlage in
festverzinslichen Wertpapieren und einer
JKklassischen” deutschen Lebensversiche-
rung bzw. zwischen einer Aktienfondsan-
lage und einer Fondspolice, wenn die im
konkreten Fall angesagte Laufzeit oder
der erforderliche Zeitpunkt des Ausstiegs
nicht bedacht wird? Im Bankenbereich ist
der Fragebogen nach dem Wertpapier-
handelsgesetz (WPHG-Bogen) zur Erkun-
dung der Risikobereitschaft des Kunden
mittlerweile Pflicht,. Eine vergleichbare
Form im Bereich der Altersvorsorge gibt es
jedoch bislang nicht Die Folge: erhdhtes
Haftungsrisiko flr den Berater.

Deshalb hat PERFORMANCE in bewahrter
Form einen Fragebogen entwickelt, mit
dem die tatsachliche Risikobereitschaft
des Kunden durch drei einfache Fragen
ermittelt werden kann. Aus den Antwor-
ten ergeben sich die in Frage kommenden
Modelle der Altersvorsorge anhand der
Aspekte Selbsteinschatzung, Garantie-
leistung und Verflgbarkeit des Geldes.
Da der Fragebogen gleichzeitig eine Bera-
tungsdokumentation ist, kann der tatséch-
liche Wunsch des Kunden zum Zeitpunkt
des Abschlusses damit eindeutig darge-
stellt werden. FUr den Berater ist dies eine
deutliche Haftungsminderung und fur den
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Der Autor Thomas Adolph ist seit zwolf
Jahren als Finanzberater in Frankfurt a.
M. tatig. Neben der Privatkundenbera-
tung im Bereich Vorsorge und Absiche-
rung ist er ein Kenner des deutschen

Sozialversicherungssystems. Zu den
damit im Zusammenhang stehenden
Themen verdffentlicht er vielféltige In-
formationen (z.B. in der Website http://
www.sozialreformen.info). Als Ver-
triebsunterstitzung flr Finanzdienst-
leister entwickelt und vertreibt er die
Analysesoftware FINANZSOFT.de.

Kunden die zusatzliche Sicherheit, dass
seine individuellen Prioritaten wirklich be-
rlcksichtigt werden.
Den Fragebogen kénnen alle PERFOR-
MANCE-Leser direkt und kostenfrei von
der Homepage http://Awww finanzsoft.
de/produktermittlung/ abrufen sowie ver-
wenden. Dieses Protokoll wurde Ubrigens
auch in die fur Finanzdienstleister entwick-
elte Analysesoftware flir den Privaten Fi-
nanzbedarf FINANZSOFT integriert.
Damit sind wir am Ende unseres dreiteili-
gen Beitrags zur Ermittlung des richtigen
Modells im Rahmen des Alterseinkiinfte-
gesetzes angekommen. Wir hoffen, dass
Sie daraus Anregungen zur praktischen
Umsetzung mitnehmen konnten. |hre
Kommentare und Anregungen dazu sind
uns unter performance@finanzsoft.de
willkommen.

Thomas Adolph
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Ermittlung des passenden Produktes zur Altersvorsorge

Teilnehmer am Gespréach:

Datum:

Bitte bestimmen Sie, wie Sie zu folgenden Aussagen stehen:
1. Anlagementalitat: Ich sehe mich selbst als...

Uhrzeit:

sehr vorsichtigen Menschen | eher sicherheitsorientierten eher rendite-
. . - . Lo als stark
und suche eine sehr Menschen und bin an einer ausgeglichen | orientierten Investor,
- . ; chancen-
konservative sichere Anlage entsprechenden Anlage | zwischen Chance der gewisse L
1R o . o : oA orientierten
moglichst ohne Risiken und |  interessiert, die trotzdem und Risiko Schwankungen Anleger
Schwankungen gewisse Chancen haben sollte durchaus verkraftet 9
Klassische deutsche X X X
kapitalbildende Versicherung
Britische” X X
kapitalbildende Versicherung
Fondsgeb. Vers mit garan- X X
tierter Mindestverzinsung
Fondsgeb. Vers. mit X X
Beitragserhaltungsgarantie
Fondsgeb. Vers. mit X X X
Hochstkursgarantie
Fondsgeb. Vers. ohne
Garantien, evtl. aber z.B. mit Ausschluss! X X
Ablaufmanagement
Fonds-Sparplan Ausschluss! X

2. Garantien kosten bekanntlich Geld...

trotzdem maéchte ich
umfassende Garantien
und Mindestverzinsungen
haben

mir reicht es daher, wenn
zumindest das eingezahlte
Kapital zum Ende hin
garantiert ist

deshalb verzichte ich auf

sie, mochte aber trotzdem

eine Anlage mit gewissen
Absicherungen

sie sind fiir mich
unwichtig; ich suche
eine moglichst hohe
Rendite

Klassische deutsche
kapitalbildende Versicherung

X

X

Britische”
kapitalbildende Versicherung

Mindestverzinsung

Fondsgeb. Vers mit garantierter

Fondsgeb. Vers. mit
Beitragserhaltungsgarantie

Fondsgeb. Vers. mit
Hochstkursgarantie

Fondsgeb. Vers. ohne
Garantien, evtl. aber z.B. mit
Ablaufmanagement

Fonds-Sparplan
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3. Die Verfugbarkeit meines Geldes wahrend der Spardauer ...

ist unerheblich; sie soll im Notfall | soll auf Wunsch in bestimmten |ist entscheidend, es soll jederzeit
durch Vertragauflgsung und Fallen auch in Teilbetragen  |in vollem Umfang zur Verfiigung
Auszahlung gegeben sein maglich sein stehen
Klassische deutsche X
kapitalbildende Versicherung
Britische” X x)
kapitalbildende Versicherung
Fondsgeb. Vers mit garantierter X x)
Mindestverzinsung
Fondsgeb. Vers. mit X x)
Beitragserhaltungsgarantie
Fondsgeb. Vers. mit X x)
Hochstkursgarantie
Fondsgeb. Vers. ohne
Garantien, evtl. aber z.B. mit X X
Ablaufmanagement
Fonds-Sparplan X X X
Das weitere Vorgehen:
Bitte markieren Sie die am genauesten zutreffende Antwort wie rechts Beispiel zur Beantwortung:
gezeigt und dbertragen Sie sie dann in die unten stehende Tabelle. Frage1..3 L~
Dort sehen Sie, welche Produkte bei der jeweiligen Frage gemaB den
) . . Antwort 1 |#Antwort 2\ An
Antworten genutzt werden konnen. Das Produkt mit den meisten Deutsche LV/RV
Kreuzen ist die am besten passende Variante, oft machen aber auch eutsche X
Kombinationen Sinn. In diesem Fall sollten sie entsprechend der Zahl Britische LV/RV X
ihrer Kreuze prozentual gewichtet und miteinander kombiniert werden. Fondspolice X y
Bestehende Vertrage sind unbedingt zu berlicksichtigen! || ..., X \ X /
Ergebnis:
Klassische .. 1 » |Fondsgeb.Vers. Fondsgeb. V(_ers. Fondsgeb. V(_ers.
#Britische . . Fondsgeb. Vers. | ohne Garantien, |ohne Garantien,
deutsche o mit garantierter| .
s kapitalbildende . mit Hochstkurs-|  evtl. aber aber Fonds-Sparplan
kapitalbildende Versicher Mindest- arantie . .
Versicherg. g. verzinsung g z.B. mit Ablauf- | z.B. mit Ablauf-
management management
1. Anlagementalitat
2. Garantien
3. Verfiigbarkeit
Anzahl Kreuze:
Daraus wurde als o o o o o o o
Gewichtung beschlossen: o o o o o o o
Unterschriften:
Kunde Partner Berater
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